Die Zukunft der Kfz-Verwertung:
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Mit digitaler Standardisierung
zum profitablen B2B-Partner
der Kfz-Branche!
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Wie zufrieden sind Sie mit lhrem Umsatz?

Ganz OK, aber da ist Luft nach oben!

) 100%,

100% zufrieden!
0%

Absolut unzufrieden!
0%



Preisentwicklung Kfz-Teile
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Der Teilmarkt in Deutschland

4
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A Anteile OEM IAM

Gebrauchte Teile 2 % 2 % E
Aufbereitete Teile (Reman) 17 % 8 % I

Neuteile 81 % 90 % i

Quelle: WOLK, Destatis, VDA
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Der Teilmarkt in Deutschland @cuaimparts

B2B

B2C 8 Mrd.
g 7,5%




Unterschied B2C zu B2B
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Unterschied B2C zu B2B

B2C

Bilder, Beschreibungen

Sehr wichtig

2-5Tage

Akzeptiert

Schwankend

Keine

Individuell

Individuell

Individuell

Entscheidungskriterien

Teileermittlung tber

Bilder
Lieferzeit
Lieferkosten
Einkaufspreis
Marge

Garantie

Gewabhrleistung

Retouren

>

B2B

OE-Ersatzteilnummer

Ohne

24 Stunden

Ohne

UVP Fahrzeughersteller

Vorgabe Hersteller

2 Jahre

2 Jahre

Mit Abzug moglich

Parts



Unterschied B2C zu B2B

ClaimParts
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Automatisch
verarbeitet!

wo_ A

Verfijgbar:keit

car, problem

‘self.problem_description = problem_description
self status = "Success
self.cost = 0

(self, new_status):

If.catimodel)
number)
o)
M. f86lf problem_des -
5811 status)") i)
. cost) THB")



Was fehlt konkret, zum Deal?

.

Verwerter Werkstatt
Bilder & Beschreibungen

Artikel-Nr. (OE, OES, div.)

VIN

Komplett mit Anbauteilen -

KM-Stand KM-Stand
Qualitatsangabe Qualitatsangabe Standard

—%’:: Ohne Anbauteile (nackt)
e S OE-Teile-Nr. (tagesaktuell)

—
\

PSS  OE-UV/P - Rabatt Preis

P ———— Nachweis Hersteller Prod.

Lieferung Over-Night




Was fehlt konkret, zum Deal? (o cicimparts

Verwerter Werkstatt

Bilder & Beschreibungen | NI
Artikel-Nr. (OE, OEs, div.) i SRS

Komplett mit Anbauteilen

KM-Stand KM-Stand

Qualitatsangabe Qualitatsangabe Standard

eSS  Ohne Anbauteile (nackt)
Verwerter Software OE-Teile-Nr. (tagesaktuell) | OE-Teile-Nr. (tagesaktuell)

Sl OE-UVP - Rabatt Preis OE-UVP - Rabatt Preis

Nachweis Hersteller Prod. | Nachweis Hersteller Prod.
Lieferung Over-Night Lieferung Over-Night
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Ist das B2B Geschaft interessant?

Ja
G 100%

Nein
0%

Ohne weitere Informationen dazu, kann ich das nicht beantworten!
0%



re Next

HV-Dismantling1l v

&= Vehicle: 51

(& Supervisor

No more messages; you've read them all.

You're up to date.

Welcome, Registration

Test Test

Yesterday

7 Veh.

Disassembled

Yesterday

12 Veh.

Disassembled

+5 Veh. ~

240 Parts placed
120 Parts sold

300 Parts placed
150 Parts sold

Thank you!
Today is a record day.

Virtual Vehicle Creation Vehicle Creation

Disassembly Plan Template

Disposal List

Self-Service Container

Vehicle List

Number
66

Classification
D (Default)

Internal No. / External No.

/-

Type
Ford
C-Max

1.6 85 kW 116 PS (04.2007-...

Mileage (km)
150.000 km

Internal No. / External No.

/-

Type
Ford
C-Max

1.6 85 kW 116 PS (04.2007-...

£

Q Search

VIN
WWZ4GB9P8K6390800

Seller

Storage

VIN
WWZ98765432109876

Seller

Parts

Jo




remeXt (‘3 ClaimParts

Start | Automatisch Manuell

\AL\Y Alle OE-Nr. § Alle Fz. Details Km-Stand Kaufdetails

Teilekatalog

Empfehlung Ausbau Selektion Ausbauteile
Entscheidung ( Ausbauplan)
Ausbau + Qual. + Preis best.
Einlagerungs-Etiketten §F—— SaTFY-C150

Einstellen auf Portale ﬁ

Ve PEICHE I N1 <=  Kommissionieren/verpacken

KPI s-Live
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Haben wir die Anforderungen an die reNext Verwertersoftware richtig
verstanden?

Ja, vollstandig

N S5 0%

Ja, aber es fehlen noch Funktionen

) 50 %

Nein, das geht an meinem Bedarf vorbei
0%

Kein Unterschied zu anderer Software erkennbar
0%



ClaimParts-Portal pur B2B (>

VERSICHERUNGEN
o Schadensteuerer 838 QQ Q
= WEITERE VERSICHERER
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.| Verwerter ! gﬁg& 'mParts
Software 4= Second Llfe F:rst Class.

B2B-Portale @ Werkst. Portale Werkstitten B—

 KFZ-TEILE HANDLER AUTO-MEDIEN —_— WEITERE HANDLER | |




CP APX-Cloud alle Marktplitze (¢

E ., o

’s Verwerter
Software

\.. —"
TNy
=
),

=
e .
m— 7

|

+ 8 weitere

et =

\ \\
B-Parts

‘.
=



Unser Angebot

Parts

CP reNext Verwerter Software max. automatisiert

CP Portal B2B Vertrieb fokussiert

CP APX-Cloud Alle Markplitze, mit einer API




0 ClaimParts

3 Produkte Gl =\ L
/ ?)irllﬁgr]neenntieren \ BZB Mar‘kt @

Lagern
Kommissionieren Schadensteuerer Werkstatten
OE-Teilehandel

CP reNext CP-Portal CP APX-cloud

Fakturieren
600
IVI

B2C Markt

\_ AN




>

’ |
3 Produkte g el elile]s 13} Parts
Verwerter-Software Markte Umsetzung
Alle Moglichkeiten
der Zusammenarbeit hre | NeueGP 1 poc B2B Kosten Zeit
Bestehende| reNext
Single| CP APX-Cloud ® ® auf Anfrage | schnell
Single| CP Portal o ® 0€ schnell
Combi CP APX + CP Portal [ ® @ auf Anfrage | schnell
Single| CP reNext o
Combi CP reNext + CP APX-Cloud o ® ab Q12027
auf Anfrage h Ab h
Combi CP reNext + CP Portal O ® nach Absprache
TOP CP reNext + CP Portal + CP APX-Cloud [ @ ®




‘ ® ClaimParts
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Vielen Dank fur lhre
Aufmerksamkeit

Meine Kontaktdaten

Christian Amenda

ClaimParts GmbH
christian.amenda@claimparts.com
+49 176 234 934 25



mailto:christian.amenda@claimparts.com
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